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Mastiekboom, mekkabalsem, melisse 
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Mimosa, mirre en mos 5 49
Mosterd en muntsoorten 6 40
Muskuszaad, myrte en narcis 7 32
Nardus, neroli en niaouli 8 32
Nootmuskaat 9 81
Oregano en patchouli 10 58
Peper, perubalsem en peterselie 11 43

Bedrijfsportret

Lanêche wordt Dancohr 1 46
Nelly de Vuyst in Nederland 3 89
Kopen, leasen en huren bij Mikos 6 51
Plus Products International 9 90
Pevonia Botanica 9 116
Quattro Cosmetics doet wat ‘t belooft 9 124
Gharieni in Nederweert 10 61
Nieuw pand Hakze Groep 11 52
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Een aantrekkelijke etalage (III) 5 57
Hoera, mijn klant is ontevreden 9 92
Bedrijfskleding; modieus en functioneel 9 111
Strikt vertrouwelijk 11 56
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Beauty Trade Special 3 19
Estetika Lente 3 33
Terugblik Beauty Trade Special 4 17
Terugblik Estetika Lente 4 33
Vakbeurs voor de uiterlijke verzorging 5 16
Anbos-congres 5 23
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Beauty International Düsseldorf 5 53
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Estetika: onmisbaar evenement 10 17
Impressie Beauty Salon 2001 10 29
Sprankelende Estetika 11 19
Congres Dermalogica 11 61
Cidesco-congres 12 24
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Klant als schoonmaker? 8 12
Help, ik word nageaapt! 9 23
Ongedisciplineerd 10 24
Samenwerking 11 14
Wat telt? 12 14

Jonge honden

Duco van Keimpema van Care Cosmetics 1 23
Bas Teulings van B & Z Cosmetics 3 31
Loreen Schöner van Pilou Cosmetics 5 31
Antoine van Opbergen van Oreaden 7 19
Menno de Haan van Nem Products 9 67
Wilbert Megens van Börlind 11 29

Literatuur

Goed oud worden in Nederland 1 6
Rosel Heim 3 45
Afslanken volgens het bloedgroepen dieet 3 45
Ontspannen kun je leren 3 45
Gezond eten, gezond zijn 3 45
RSI 8 9
Werkboek Bach-remedies 9 121
De helende krachten van licht 9 121
Vitamine E & Magnesium 9 121
Haal meer winst uit uw bedrijf 9 123
Etherische oliën 9 123
Innerlijk evenwicht 10 12
Zo slim als een bos wortels 11 6
Opvliegers? Liever niet! 11 9
Vrouwen en werk 12 10

Mannenkosmetiek

Waarom bezoekt een man uw salon 3 90
Mannencosmetica in de lift? 8 34

Massage

Bindweefselmassage(I) 1 37
Bindweefselmassage (II) 3 63
Chi Yang Massage (I) 4 58
Chi Yang Massage (II) 5 61
Sung Rei Massage 6 37
Anti-stressmassage (I) 8 29
Anti-stressmassage (II) 9 104
Jing-Hwa (I) 10 49
Jing-Hwa (II) 11 31

Medisch

IJzersterke tips 1 35
Nieuws over osteoporose 2 35
Bloedarmoede 3 46

Liposuctie 3 59
Medische nieuwtjes (I) 4 40
Medische nieuwtjes (II) 5 44
Hoge bloeddruk risicofactor 6 22
Het Candidasyndroom 7 23
Burnout 8 26
Dr. Pasdeloup 9 70
Zenuwen in de knel 9 73
Actualiteiten 10 65
Kinderen en slaapstoornissen 11 35
Wegwijzer in het alternatieve veld 12 36

Oude meesters

Bert van Seters van Mikos 2 21
Willem Deurloo van Webecos 4 49
Ineke Vollemans van Sothys 6 21
Barend Le Blanc van Pier Augé 8 16
Cor van Rumund van CVR 10 57
Bob Berg 12 29

Praktijk

Hoe goed wordt de Code gebruikt? 1 27
De kunst van het aanraken 1 48
Cosmetica uit de groentetuin 3 73
De juiste basishouding 5 64
Afvallen op de juiste plek 6 43
Handen- en voetenbaden 11 58

PMU

Alopecia Areata 9 103
Nikkelallergie & tattoopigmenten 10 47
Sleutelwoorden 11 51

Reportage

De creatieve ideeën van 
Nienke van der Kooy 1 17

Aquarius 3 21
Salon in Portugal 3 96
Het Lancaster-concept 4 20
La dolce vita op Vulcano 4 50
Nieuwe start na verhuizing 5 19
Gezondheid zichtbaar maken 6 17
Man in een ‘vrouwelijk vak’ 7 16
Schoonheidssalon Josine Westelaken 8 14
Men & Women’s Care in Nijmegen 9 27
Voor hem, haar en uw hond 9 63
Belgische beautyfarm Mosa Nostra 10 67
Beautician of the Year 11 16
Huidverzorging van Jan Marini 12 18
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Sales/verkooptechniek

Zelfkritiek, een schone zaak 1 11
Stap voor stap veranderen 2 11
Wap’t u al? 3 13
Coach uw sales 4 11
Het ‘hoe’ van sales coaching 5 13
Gelukkig, een klacht 6 11
NLP in het verkoopgesprek 7 13
NLP in de beautybranche 8 11
Service aan de klant 9 17
Hoera, mijn klant is ontevreden! 9 92
Meer verdienen aan uw klant 10 13
De kunst van het verkopen 11 13
De logica van het verkopen 12 13

UV-info

Het rumoer rond zonnecrèmes 7 35
Zonnefilters onder de loep 7 38
Optimaal profiteren van de zon 8 18
UV-filters 11 47

Visagie

Fire eyes 1 24
’n Natuurlijke make-up 2 32
Bruidsmake-up 3 52
Make-up om hebberig van te worden 4 43
Duidelijk naturel 5 32

Liggen al uw Esthéticiennes in
de krantenmand of op zolder?
Bent u altijd op zoek naar juist
dat artikel met die nieuwe mas-
sagemethode? Haal meer uit
uw abonnement en maak met
dit jaaroverzicht en de Esthéti-
cienne verzamelband een over-
zichtelijk naslagwerk van uw
vakblad.
De verzamelband is zowel qua
formaat als uitvoering bere-
kend op de nog steeds groei-
ende omvang van Esthéti-
cienne. U kunt er met gemak
een hele jaargang van twaalf
goedgevulde nummers in
kwijt. 

De verkoopprijs van de verza-
melband bedraagt normaal 
€ 15,90. Veel voordeliger is het
echter om een abonnement te
nemen. Voor slechts € 12,25
per exemplaar (inclusief ver-
zendkosten en 19% BTW)
krijgt u dan ieder jaar automa-
tisch de Esthéticienne verza-
melband thuisgestuurd. Na-
tuurlijk kunt u ook meerdere
exemplaren bestellen, zodat u
‘achterstallige’ jaargangen
kunt opruimen.
U kunt een abonnement ne-
men of losse exemplaren van
de band bestellen door een
briefje te schrijven aan Kogge-

schip Vakbladen B.V., t.a.v.
abonnementenservice, Post-
bus 1198, 1000 BD Amsterdam,
te faxen naar 020-6960396
of een e-mail te sturen aan
abonnementen@estheticienne.nl.
U krijgt dan een factuur thuis-
gestuurd en na betaling de
band(en). 

Bij een abonnement wordt de
daarop volgende verzamel-
band gelijktijdig met uw abon-
nement op Esthéticienne in 
rekening gebracht. 
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Kleurige zomerlook 6 30
Een nieuwe look 7 28
Contrastrijke make-up 8 24
Heftige glamourogen 9 84
Gedistingeerde punk 10 34
Wintermake-up 10 39
Eye catcher 11 40
Purple rain 12 38

Voeding

Vitamines in cosmetica (I) 6 34
Vitamines in cosmetica (II) 9 95
Vitamines in cosmetica (III) 12 50

Voetverzorging

Tips voor mooie voeten 3 77
Cosmetische voetverzorging 8 36
Wratten, likdoorns en het verschil 9 99
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